


¿Quienes Somos?

"Somos una consultoría de soluciones de información 
estratégica. Nos especializamos en tomar grandes 
volúmenes de datos brutos y convertirlos en herramientas 
de valor:"

Documento Grafico

Reportes Tableros Análisis



Servicios principales

 Dashboards y Visualización: Ver el estado del negocio en 
tiempo real.

 Automatización de Reportes: Enfoque en el análisis, no en 
la captura.

 People Analytics (RH): Optimización del talento y 
productividad.

 Estandarización de Información: Limpieza y orden lógico 
de datos.

 Capacitación: Gestión eficiente de la propia información.



El valor de la claridad

Ahorro de 
tiempo

Menos horas 
descifrando 

hojas de calculo.

Reducción de 
errores

Datos precisos y 
validados.

Confianza

Capacidad para 
decidir 

basándose en 
evidencia real.



El ADN de Easy Information

 Claridad: Si no se entiende a la primera, no es "Easy“

 Precisión: Una "fuente única de verdad".

 Agilidad: Soluciones rápidas y efectivas.

 Innovación Humana: Tecnología enfocada en las 
personas.



Nuestra identidad

Misión

"Empoderar a las 
organizaciones mediante la 
simplificación de sus datos 

para facilitar la toma de 
decisiones estratégicas."

Visión

"Ser el referente líder en 
Data y People Analytics, 
haciendo la tecnología 

accesible y generadora de 
valor."



¿Listo para dar el 
siguiente paso?

Hagámoslo Easy

Gilberto Gloria 
Consultor de estrategia y datos 

(844) 211 2407
gilbertogloriar@gmail.com

QR

Transformamos datos en 
decisiones



Equipo

Ing. Javier Martínez
Desarrollador 

Encargado del desarrollo e 
implementación del sistema.

Lic. Gilberto Gloria
Consultor

Encargado de procesos y validación 
operativa del sistema.

“Unimos tecnología y experiencia 
para crear soluciones eficientes.”



"Ruta a la Claridad"
Este catálogo está diseñado para mostrar soluciones concretas, no solo teoría.
1. Business Intelligence & Dashboards
•Tableros de Control en Tiempo Real: Visualización dinámica de KPIs de ventas, finanzas o inventarios.
•Automatización de Reportes: Eliminación de tareas manuales en Excel mediante macros y flujos de datos.
•Limpieza de Datos (Data Wrangling): Estructuración de bases de datos desorganizadas para que sean 
funcionales.
2. People Analytics (Recursos Humanos)
•Tablero de Indicadores de Gestión: Control de rotación, ausentismo y costos de nómina.
•Análisis de Clima y eNPS: Procesamiento visual de encuestas de satisfacción laboral.
•Estructura Organizacional: Mapeo de perfiles y alineación de puestos con estándares de calidad (como SQF o 
NOMs).
3. Consultoría y Capacitación
•Excel Estratégico: Workshops personalizados para equipos que necesitan dominar tablas dinámicas y análisis 
avanzado.
•Cultura de Datos: Asesoría para implementar una mentalidad basada en evidencia (Data-Driven) en la cultura de 
la empresa.

Video



Referencia: #2026-001 Fecha: 02 de abril, 2026

Cliente:

[Nombre de la 

Empresa / 

Contacto]

Validez: 15 días naturales

Proyecto:

[Nombre del 

Proyecto de 

Datos/RH]

Consultor:
Gilberto [Tu 

Apellido]

DATOS DE LA COTIZACIÓN

Cotización



Concepto Descripción Técnica Cantidad Total

Diagnóstico de Datos

Limpieza, estructuración y 

validación de bases de 

datos actuales.

1 $0.00

Desarrollo de Dashboard

Creación de tablero 

dinámico en [Excel/Power

BI] con 5 indicadores clave.

1 $0.00

Automatización

Implementación de macros 

o flujos para actualización 

con un solo clic.

1 $0.00

Sesión de Entrega
Capacitación al equipo para 

el uso y lectura del tablero.
1 $0.00

SUBTOTAL: $0.00

TOTAL NETO: $0.00

1. OBJETIVO DEL PROYECTO
Breve descripción de lo que vas a resolver.

"Transformar los datos brutos de [Área/Departamento] en 

un tablero de control (Dashboard) automatizado que 

permita visualizar indicadores clave en tiempo real, 

reduciendo el tiempo de reporte manual en un [X]%."2. ALCANCE DE LOS SERVICIOS

Cotización



3. CRONOGRAMA DE ENTREGA

•Semana 1: Recopilación y limpieza de información.

•Semana 2: Diseño de la arquitectura de datos y prototipo visual.

•Semana 3: Pruebas de usuario y entrega final.

4. CONDICIONES COMERCIALES

•Forma de pago: 50% anticipo para inicio de proyecto, 50% contra entrega.

•Método: Transferencia electrónica o pago mediante [Stripe / Mercado Pago / 

Openpay].

•Requerimientos: El cliente deberá designar un responsable para la entrega de 

accesos a la información necesaria.




